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Escuela de Direccion y Altos Estudios de Camara Granada
Miriadas de posibilidades

La Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Camara Granada es un agente
acelerador del cambio para organizaciones, profesionales, egresados y para la so-
ciedad en general bajo la Unica premisa irrenunciable de la excelencia y la innova-
cién en los programas formativos y servicios propuestos.

La escuela apuesta por programas formativos de alto nivel, dirigidos por directores
académicos referentes en la materia, con una orientacion eminentemente prdctica
y por la configuracién muy cuidada de claustros docentes en los que predominen
profesionales del mundo de la empresa con una experiencia contrastada en cargos
de responsabilidad directiva. El objetivo Ultimo es atraer el mejor talento para hacer
de los programas de ediae una experiencia transformadora en lo profesional y en lo
personal.

La escuela promoverd, ademads, la realizacion de précticas formativas remuneradas
en empresas y organizaciones, con un espacio alumni que dinamizard el empleo,
la generacion de contactos profesionales y la mejora competencial de los alumnos
y antiguos alumnos. Se pretende consolidar de esta forma un ecosistema para la
co-creacion de alianzas profesionales, la aceleracién de networking entre los alum-
nos, docentes, mentores y empresas, la promocién de encuentros y la creacion de
agenda de eventos.

ediae es

- Espacio Disruptivo para la aceleracién del Aprendizaje y el Emprendimiento.

- Conocimiento, capacitacion, profesionalizacion, evolucién, cambio, encuentro, co-
laboracién, empresa, promocion de prdcticas, empleo, alianzas profesionales, cultu-
ray vida apasionada.

- ediae es un proyecto abierto y colaborativo impulsado por Cdmara Granada.

- Te esperamos para escucharte y avanzar juntos.



Nuestra experiencia,
tu mayor tranquilidad

+ de 30 anos
comprometidos con la formacion

+ de 1.975 acciones

formativas, jornadas y
seminarios organizados

+ de 30.000 alumnos y
asistentes

La Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Camara Granada, se conso-

lida como una entidad especializada en el disefio, organizacién y desarrollo de + de 30 nqcionqlidqdes

programas formativos y estrategias orientadas a potenciar el life-long learning

entre egresados, profesionales, empresas y organizaciones, todo ello, bajo mo-

dolidodges presencri)oles, e-learning ypbimodél. EQIJ objetivo Ultimo es el de njwejoror entre nuestros alumnos
las cualificaciones profesionales de los participantes en los programas, promo-

viendo la mejora continua y la consecucién de resultados tangibles buscando

una aceleracion competencial para el crecimiento de profesionales y organiza-

ciones.

En este sentido, la Escuela de Direccidn y Altos Estudios (ediae) ha desarrollado + de 200 em preSCIS

en el afno 2023 mas de 65 acciones formativas, en las que han participado mas | b d
de 12.258 alumnos, impartiéndose un total de 7.916 de formacion. colaporadoras en progrOmOS
formativos

El prestigio institucional, el posicionamiento operativo y la importantisima expe-
riencia de Cdmara Granada garantizan la excelencia formativa de las propues-
tas de ediae y un reconocimiento académico de los programas de enorme valor.
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EXxperto'en‘Comercio Internacional

La formacién en internacionalizacion y globalizacion es clave en el entorno de los ne-
gocios en el siglo XXI, existiendo una demanda permanente, por parte de empresas
con actividad exportadora, de formar y actualizar los conocimientos de su personal di-
rectivo, comercial y administrativo en materia de comercio exterior, tanto en aspectos
operativos como estratégicos.

Esta formaciéon es cada vez mds demanda en formatos compactos y prdacticos, que
puedan cursarse en poco tiempo y con comodidad, combinando formacién presencial
y virtual sincrona.

El Experto en Comercio Internacional de Camara Granada da respuesta a estas nece-
sidades con una metodologia que adna la modalidad semipresencial (combina clases
presenciales y por videoconferencia en streaming) como bimodal (porque puede ser
seguida enteramente online o por medio de las grabaciones, a voluntad del alumno).

De igual forma el experto cuenta con un claustro conformado por profesionales en ac-
tivo, especialistas en las diversas subespecialidades, con amplio curriculum, capacidad
de comunicacién y experiencia docente acreditada.

El mundo de los negocios internacionales es cada vez es mds complejo y precisa de
profesionales que puedan transmitir para la formacion las ultimas prdcticas, tanto en
los entornos operativos como estratégicos y, muy especialmente, en el dmbito digital
(marketing digital internacional, e-commerce).

Todos estos ingredientes estdn presentes en la configuracion del Experto en Comercio
Internacional que garantiza una formaciéon eminentemente prdctica, orientada com-
pletamente a las necesidades reales que las empresas proponen al dinamizar sus es-
trategias de internacionalizacioén.




¢Por qué realizar el experto?

@ O

Te formamos en lo
que necesitan las empresas

Los contenidos del experto responden a las necesi-
dades reales operativas de las empresas.

De la mano del mejor talento

Claustro docente en los que predominan profesio-
nales del mundo de la empresa con cargos de res-
ponsabilidad directiva.

Modalidad Bimodal

Cursa los programas desde tu empresa o tu casaq,
siguiendo las clases en directo a través de nuestra
plataforma o en modalidad presencial en nuestras
instalaciones, tu eliges.

Prdacticas remuneradas

Programa de Prdcticas remuneradas de entre 3 a
6 meses de duracidon que permitird completar la
formacién recibida posibilitando una insercion la-
boral real para los participantes.

90% insercion laboral de
nuestros alumnos

El 90% de los alumnos de las tres dltimas ediciones de nuestros programas
estén hoy trabajando.

Bonifica hasta el 75% del
coste de la matricula a través
de Fundae

El precio de la matriculanovaa
ser un limite

La remuneracion por las prdcticas del mdaster en empresas y organizacio-
nes te va a permitir cubrir una parte muy importante de la matricula. De
igual forma, el sistema de pago fraccionado te brindaré la oportunidad de
abonar la matricula de una forma comoda a medida que vayas realizando
el programa. Aun asi, existe una linea de crédito ofertada en colaboracién
con entidades financieras exclusivas para nuestros alumnos.

Con el prestigio internacional de
Cédmara Granada

Entidad perteneciente a la red de Cdmaras de Comercio con presencia en
todos los paises del mundo.
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El alumno serd capaz de:

Aceleracion competencial
.. . - Elaborar un Plan Estratégico de Internacionalizacion.
para el CreC|m|entO prOfeS|OnaI - Disefiar una operacion completa de importaciéon-exportacion.

ersonal - Conocer y redactar los principales tipos de contratos mercantiles internacionales.
y p - Conocer los impuestos aplicables a los negocios internacionales.

- Conocer el funcionamiento de las aduanas a nivel internacional.

- Elegir y manejar las principales formas de pago y cobro internacionales.

La realizacion del Experto te va a permitir acceder - Analizar y planificar la logistica de las operaciones de compraventa internacionales.
a las siguientes competencias profesionales: - Negociar con distintas culturas.

- Asegurar riesgos diversos de las operaciones: impago, cambio de divisas, etc.
- Estrategia y Marketing Internacionai: - Disefar un plan de marketing digital.

) o ) ) ) L - Disenar y ejecutar una politica de e-commerce internacional.
- Como disenar una estrategia de internacionalizacion.

- Controlar las principales claves del marketing internacional.
Salidas profesionales:

- Contratacidén y Fiscalidad Internacional:
La realizacidon del Experto en Comercio Internacional te capacitard

- Conocer los Incoterms y los principales tipos de contratos inter- para trabajar como:

nacionales.

- Conocer los aspectos fiscales de las operaciones internaciona- - Experto en Operaciones Internacionales.
les: fiscalidad directaq, inversa, convenios de doble imposicion, etc. - Técnico de Import/Export.

- Area Manager.
- Aduanas y Logistica Internacional: - Encargado de Expansion Internacional.
- Gestor de Exportaciones/Importaciones.
- Trader/Broker Internacional.
- Administrativo de exportaciones/importaciones.
- Administrativo/comercial de importaciones/exportaciones.

- Conocer el régimen de aduanas, los despachos y gestion adua-
nerq, etc.
- Dominar las claves de la gestidn logistica internacional.
- Conocer las distintas formas de transporte internacional.
Dirigido a:
- Medios de Pago y Financiacion Internacional:

- Manejar con soltura las diferentes formas de cobro y pago inter- Profesionales, Titulados Medios y Superiores (Graduados, licenciados y diplomados

nacionales. con titulacion finalizada o superado un 80% de créditos que conforman la titulacion
- Saber como asegurar los riesgos de las operaciones internacio- cursada). Alumnos que hayan realizado un ciclo formativo profesional o estén en el
nales (cobro, divisa, riesgos politicos, etc.) altimo afo de realizacioén del mismo.

- Marketing Digital e e-commerce internacional:

- Conocer como posicionar nuestra marca internacionalmente en
el entorno digital (SEO, SEM, redes sociales, etc.).

- Conocer las posibilidades del e-commerce internacional: tienda
propia, marketplaces, etc.
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Programa académico.
Un viaje formativo apasionante

Bloque 1. Marketing Internacional y Gestion de Clientes

Médulo 1. Introduccidén al CECI. Entorno y Coyuntura Internacionales
Médulo 2. Introduccién a las Operaciones Internacionales

Médulo 3. El Plan de Internacionalizacion

Médulo 4. Investigacion y Seleccidon de Mercados Internacionales
Mbédulo 5. Formas de Acceso a los Mercados Internacionales
Médulo 6. Consorcios y Plataformas de Comercializacion Exterior
Médulo 7. Marketing-Mix Internacional

Médulo 8. Plan de Viabilidad Econdmico-Financiero

Médulo 9. Negociacién Intercultural

Médulo 10. Ayudas y Subvenciones

Bloque 2. Incoterms, Contratacion Y Fiscalidad Internacional

Médulo 1. Incoterms 2020

Moédulo 2. Contratos de Compraventa, Agencia, Distribuciéon, Mediacion, Comisidn, etc.
Médulo 3. Fiscalidad Internacional

Moédulo 4. El IVA en las Exportociones/lmportaciones

Mbédulo 5. Adquisiciones Intracomunitarias

Médulo 6. Operaciones Triangulares

Médulo 7. Convenios de Doble Imposicién

Médulo 8. Precios de Transferencia

Mb&dulo 9. Paraisos Fiscales

Mébdulo 10. Fiscalidad de Expatriados

Bloque 3. Transporte, Logistica y Aduanas

Mbédulo 1. La logistica Internacional

Médulo 2. Clases de Transporte

Médulo 3. Documentos de Transporte Internacional

Médulo 4. Proteccidn Fisica de la Mercancia

Mbédulo 5. Plataformas y Operadores Logisticos

Médulo 6. Gestidn Documental del Comercio Exterior

Mbdulo 7. Régimen Aduanero. Unién Aduanera. Despachos Aduaneros.
Médulo 8. Origen de las Mercancias

Médulo 9. Operador Econdmico Autorizado

Médulo 10. Documentacion y Trdmites Aduaneros



Bloque 4. Gestion Bancaria, Riesgos y Financiacion Internacional

Modulo 1. Los Riesgos del Comercio Internacional

Modulo 2. Medios de Pago Simples y Documentarios

Médulo 3. Cheque, Transferencia, Remesa, Avales y Garantias Internacionales
Modulo 4. El Crédito Documentario. Reglas y Usos Uniformes CP 600

Modulo 5. Los Nuevos Medios de Pago y Cobro Internacionales

Modulo 6. Documentacién Bancaria

Modulo 7. Seguros de Cobros Internacionales

Modulo 8. Seguros de Cambio de Divisas

Modulo 9. Financiacién Internacional

Médulo 10. Lineas de Apoyo Oficiales a la Internacionalizacion

Bloque 5. Techologia para el Comercio Exterior

Modulo 1. Expansidn Digital y Expansion Convencional

Modulo 2. Andlisis de los Entornos Digitales

Modulo 3. Marketing Digital

Modulo 4. SEO y SEM Internacional

Médulo 5. E-commerce Internacional

Moédulo 6. Cémo Crear una Tienda Online Internacional

Modulo 7. Marketplaces Internacionales

Modulo 8. Aspectos Legales y Fiscales del E-commerce

Modulo 9. La Estrategia Omnicanal

Modulo 10. Herramientas de Productividad en la Nube para la Gestidn Internacional

Carga académica total: 125 horas conformadas por la realizacion de activida-
des y ejercicios prdcticos, y estudio de casos y material técnico.
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4 meses para crecer juntos,
pero también para disfrutar de los tuyos

En la Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Cadmara Granada creemos que es
imprescindible crecer profesionalmente de la mano de los mejores, pero también que este
ano es importante que tengas espacio para dedicarle el tiempo que se merece tu familia,
amigos o dficiones, por ello hemos confeccionado un calendario de imparticiébn que no te
atard al experto durante todos los fines de semana del afo. El experto se impartird los miér-
coles de 16:00 a 21:00 horas.

El Experto presenta una metodologia de imparticion de 15 sesiones de cuales 5 clases son
sesiones presenciales y 10 clases videoconferencia en directo-streaming. Cada médulo co-
mienza con una clase presencial y es seguida por dos sesiones con el mismo horario en
streaming. Las sesiones presenciales también se retransmitirdn en directo con lo que podrds
cursarlas desde tu empresa o tu casa, siguiendo las clases en directo a través de nuestra
plataforma o en nuestras instalaciones, tu eliges.

El experto se impartird los miércoles en horario de 16:00 a 21:00 horas.
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Noviembre 2024 Febrero 2025
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Direccion del Programa.
Toda la excelencia puesta
a tu disposicion




David Carnicer Sospedra
CEO de Consortia Consultores y Philobusiness

Doctor en Filosofia del Derecho, Moral y Politica por la Universidad de Valencia. Premio Extraor-
dinario de Licenciatura. Master en Direccién de Comercio Internacional. Méaster en Direccion
y Gestidon de Empresas. Mdster en International e-business. Mdster en Project Management y
Consultoria de Empresas. Diploma en Proyectos Internacionales de I1+d+i. Habla cinco idiomas.

En el dmbito profesional fue investigador del Ministerio de Investigacion y Ciencia en la Univer-
sidad de Valencia y Research Scholar en las universidades de Harvard (EEUU) y Birmingham
(G.B.) antes de pasar a la consultoria de empresas en negocios internacionales. Trabajé du-
rante tres anos en el departamento de Comercio Exterior de la Cdmara de Comercio de Va-
lencia antes de constituir su propia consultora de empresas en 1995. Actualmente es CEO de
CONSORTIA CONSULTORES y PHILOBUSINESS, ademd@s de socio e inversor en empresas de diver-
sos sectores (alimentacién, tecnologia, etc.).

Profesor de Internacionalizacién, Globalizacién, Direccién Estratégica, Marketing Digital/E-com-
merce para la internacionalizaciéon y Alianzas Estratégicas en ESIC, EOI, INEDE, EDEM, ENAE, FUN-
DESEM, Universidad Mondragon, Universidad de Valencia, cdmaras de comercio y otras escue-
las de negocios. Docente colaborador invitado de diversas universidades publicas y privadas.
Imparte su docencia en espafol e inglés. Es director académico de programas de internacio-
nalizacién a todos los niveles. También es autor de diversos manuales y publicaciones sobre
Internacionalizacién, Direccion, Globalizacién y Alianzas Estratégicas.

Clientes principales:

[ s c=y.  iWAcE  [HRISIE Unién
o =ATEL mme, Europea

PROMOCION EXTE

Consorlia (P

Phillabiissniss:
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Claustro Docente.
El mejor talento para
llevarte lejos




Julio Perete
Socio Director de Consortia Consultores

Licenciado en Derecho por la Universidad de Valencia. Master en Ges-
tibn de Comercio Internacional. Master en Tributacién-Asesoria Fiscal.
Mdster en Fiscalidad Internacional. Diplomas en International Tax Law,
International Law, European Business Law por diversas universidades
europeas.

Abogado en ejercicio. Socio Director de Consortia Consultores. Homo-
logado por ICEX, EXTENDA, EQI para asesoramiento internacional.

Profesor de Derecho Internacional y Comercio Exterior en varias uni-
versidades y escuelas de negocios.

Antonio Manuel Garcia
Director de Logistica de Atarfil

Ingeniero Técnico Industrial en la especialidad de Mecdnica Industrial
en Estructuras e Instalaciones Industriales por la E.U.P. de Cbérdobag,
Mdaster en Logistica Integral Supply Chain Managment (SCM) y Mdaster
en Compras y Contrataciones, actualmente es Director de Logistica
de ATARFIL, S.L. gestionando exportaciones e importaciones de mds de
35 paises como auodespachante.

Exdirectivo del Grupo CUNEXT COPPER, donde desarrollé funciones de
Jefe de Compras de material de repuestos y auxiliares, contrataciones
y servicios generales, y las funciones de Jefe de Logistica, gestionando
una contratacién de mas de 12.000 servicios de transporte anuales
en todas las modalidades. Alli lideré la constitucién de los depoésitos
aduanero y distinto del aduanero, concedidos a CUNEXT por la AEAT,
para ser autodespachantes en 2011. Asimismo, consiguié el estatuto
de exportador autorizado en 2010 e igualmente liderd la consecucién
del estatuto OEA para CUNEXT en 2013.

7)€ CaixaBank u

P

Philobusiness

Angel José del Rio

Trade Finance Manager. CIB - Corporate & Institutional Banking en
CAIXABANK.

Mdster en Direccidon de Comercio Internacional en ESIC. Licenciado en
ADE Director de Comercio Exterior Banco Sabadell S.A., Responsable
Regional en Banesto de Comercio Exterior de la Direccion Regional de
Aragdn - Navarra — La Rioja, Responsable Comercio Exterior Banco
Pastor. Actualmente es Trade Finance Manager. CIB - Corporate & Ins-
titutional Banking en CAIXABANK.

Docente en diversas Cadmaras de Comercio, Instituciones y Universi-
dades (Universidad Pablo de Olavide, Universidad de Barcelona, Insti-
tuto Internacional San Telmo).

David Carnicer
CEO de Consortia Consultores y Philobusiness

Doctor en Filosofia del Derecho, Moral y Politica por la Universidad de
Valencia. Premio Extraordinario de Licenciatura. Mdster en Direccion
de Comercio Internacional. Mdster en Direccion y Gestion de Empre-
sas. Mdster en International e-business. Mdaster en Project Manage-
ment y Consultoria de Empresas. Diploma en Proyectos Internaciona-
les de I+d+i. Habla cinco idiomas.

Clientes principales: Organizaciones como ICEX, IVACE, EXTENDA, UNION
EUROPEA, cédmaras de comercio de toda Espafia, asi como cientos de
empresas privadas de toda Espaia a las que ha iniciado o consolida-
do en sus procesos de crecimiento y globalizacién.

|33



Programa de
Experiencias ediae
Otra forma de aprender




Mas de 30
defandiendo .tutr:i:-;:m_dd

El Programa de Experiencias ediae del Experto en Comercio Internacional
propone a los alumnos, como parte del programa del experto, experien-
cias formativas, reflexivas y de networking en espacios alternativos para
el aprendizaje, en donde se cuidard hasta el dltimo y mds pequefio detalle
para conseguir vivencias exclusivas que aporten valor real a cada parti-
cipante.

Esta excelencia e innovacion a la que se aspira se alcanza a través de
contenidos y docentes de mdxima calidad y reconocido prestigio, pero
también a través de espacios Unicos de Granada para el desarrollo de ex-
periencias formativos que buscan y consiguen la generacion de net-wor-
king eficaces entre los participantes, proporcionando, en definitiva, mo-
mentos y vivencias irrepetibles.

La experiencia prevista para esta edicién del experto es:
Masterclass en el Despacho HispaColex

HispaColex es un bufete juridico con mds de 50 abogados expertos en
distintas dreas del Derecho, destacando su servicio integral en el asesora-
miento a empresas y particulares y con sedes en Granada, Jaén y Malaga.

El despacho cuenta desde hace afos con un drea enfocada al comer-
cio internacional e internacionalizacion de empresas integrada por eco-
nomistas y abogados especializados en la materia. Ademds, cuenta con
alianzas estratégicas con mds de 20 despachos internacionales de abo-
gados de primer nivel en cada uno de sus paises, todos ellos asociados
a HispaColex, que abarcan tanto el continente americano, Europa, Asia y
Africa.

El despacho prioriza que cualquier proyecto empresarial riguroso necesita
un adecuado asesoramiento legal tanto para su implantacién como para
su desarrollo, y mas adn si cabe, cuando se decide internacionalizar la
empresa.

Desde esta dilatada experiencia se impartird a los alumnos una master-
class prdéctica sobre los procesos de internacionalizaciéon de empresas.

|37



Masterclass Area Internacional

Las Cadmaras de Comercio son los organismos mundiales mds importan-
tes en comercio internacional. La Cdmara de Comercio de Granada es la
institucién de derecho publico que tiene la econmienda en exclusiva de
la emisién de Certificados y Otros documentos esenciales en el Comer-
cio Internacional. Certificados de Origen, Legalizaciones Internacionales
documentales, Certificados de Libre venta y Uso o Cuadernos ATA para el
transporte de mercancias son algunos ejemplos.

El drea internacional de la Cdmara de Comercio es el principal actor eco-
némico e institucional de la Provincia de Granada en el dmbito interna-
cional. La internacionalizacién global de Granada es responsabilidad de
la Cémara en virtud del ‘Plan Estratégico Internacional de Granada’ (PEIG)
y trabaja activamente con el resto de las principales instituciones loca-
les-Nacionales-Internacionales, actores econdmicos y empresas de todo
tamano tipo de la provincia.

Nuestro dia a dia comprende una internacionalizacion global econémi-
ca: Diplomacia y encuentros con Embajadores y oficinas econbébmicas de
todo el mundo, Formacién y Divulgacion de herramientas y oportunidades
de Internacionalizacién o Desarrollo de Negocio Internacional a través de
misiones comerciales/institucionales, misiones inversas o desarrollo de
negocio B2B digital.

Como mayores hitos destacar en los Ultimos afos:el cambio de la base
exportadora de Granada gracias al PEIG, el desarrollo de Foros interna-
cionales con la Presencia de grandes figuras como R. Kennedy o Josep
Borrel y otros grandes lideres en su sector, mds de 500 empresas partici-
pantes en nuestras acciones de mds de 90 paises, o Servicios Globales de
Internacionalizacién para las empresas ofreciendo soluciones reales y de
impacto en el dia a dia de nuestras empresas.

El Grea internacional trabaja y conoce de cerca la internacionlizaciéon y el
dia a dia de la internacionalizacién e impartird a los alumnos una mas-
ter-class practica.
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Programa de practicas remuneradas,
una experiencia definitiva

Nuestros alumnos tienen garantizadas prdacticas remuneradas en algunas de
nuestras empresas colaboradoras:
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Alejandro Garcia
Co-founder en INFINITON WORLD ELECTRONIC SL

Formarse en este Experto en Comercio Internacional, pue-
de suponer una gran ventaja para la experiencia personal
y profesional. Algunos de los beneficios incluyen:

1. Ampliacién de conocimientos: Proporciona una vision
amplia y profunda sobre el comercio global, los mercados
internacionales, los acuerdos comerciales y las regulacio-
nes aduaneras. Esto ayuda a los alumnos a entender el en-
torno empresarial global y los prepara para hacer frente a
los desafios del comercio internacional.

2. Oportunidades laborales: Esta campo estd en constan-
te crecimiento y los expertos en este dmbito son muy de-
mandados. Obtener una formacién especializada, puede
abrir puertas a una amplia gama de oportunidades labo-
rales en empresas, organizaciones internacionales,agen-
cias gubernamentales y mas.

3. Mejora de habilidades: EI Comercio Internacional re-
quiere una serie de habilidades clave como comunicacion,
gestion de proyectos, negociacién y resolucién de proble-
mas. Al realizar esta formacién, los alumnos pueden me-
jorar estas habilidades y estar mejor preparados para en-
frentar los desafios del mercado global.

4. Experiencia intercultural: Al trabajar en el Comercio Inter-
nacional, los alumnos tienen la oportunidad de interactuar
con personas de diferentes culturas y paises. Esto puede
proporcionar una experiencia valiosa en la comprensiéon
de las diferencias culturales y la capacidad de adaptacion
a entornos de trabajo internacionales.

Patricia Pérez

° oz

Alumna de la 11l edicion del Experto en Comercio Internacional

Terminé el grado de Periodismo y no tenia ni idea de comer-
cio. Empecé un poco perdida y la verdad que los docentes y
el coordinador del experto me han ayudado en todo momento
porque pensé en dejarlo y, fijate, estoy casi terminando y estoy
sUper contenta.

También, un punto a favor son las practicas remuneradas vy,
sobretodo, el material que te dan, te forman desde cero aun-
que no tengas ni idea, te dan mucha facilidad asi que lo reco-
miendo 100%.

Imane El Kaddouri
Alumna de la 11l edicion del Experto en Comercio Internacional
Sales Coordinateur en Atarfil

Me gustaria dar las gracias a todos, tanto a los profesorados
como al equipo que se encarga de este curso tan especial en
Cdamara de Comercio

Domino y trabajo diariamente en el drea de comercio interna-
cional y he decidido matricularme en este curso, porque al ver
el temario y el profesorado, me ha interesado muchisimo. Com-
pleta todos los conocimientos con los que trabajamos dia a dia.

Me gustaria dar la gracias en especial a David y a todos los pro-
fesorados, por todo lo que han hecho, por hacer posible que esta
formacioén sea tanto presencial como online y, ademds, han es-
tado disponibles todo el tiempo posible para que no tengamos
ninguna duda. Os animo a que os matriculéis en este curso.



Javier Lopez

Alumna de la lll edicion del Experto en Comercio Internacional
Especialista Corporativo en Hulova

Trabajo en una fabrica de fertilizantes ecolégicos y la verdad es
que el comercio internacional siempre me ha llamado la aten-
cion.

Esta formacién te ayuda a saber cudl es el proceso de adua-
na, transporte hacia otros sitios, unicoterm, hacer un plan de
negocio estratégico para déonde se demandan mds nuestros
productos, entre otros aspectos.
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Alumni,
espacio emergente para la co-creacion
de alianzas profesionales

El espacio alumni de la Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de
Camara Granada dinamizard el empleo, la generacion de contactos pro-
fesionales y la mejora competencial de los alumnos y antiguos alumnos.
Se pretende consolidar de esta forma un ecosistema para la co-creacidn
de alianzas profesionales, la aceleracion de networking entre los alumnos,
docentes, mentores y empresas, la promocidn de encuentros y la creacién
de agenda de eventos.

Los alumnos de ediae podrdn acceder de forma preferente a las ofertas de
empleo que lleguen a Cadmara Granada, dispondrdn de un servicio de men-
torizacion y evaluaciéon del perfil profesional, servicio de bolsa de empleo,
podrdn asistir de forma gratuita a las MasterClass organizadas desde la es-
cuela y participar de forma activa en las dindmicas de networking que se
impulsardn.

Ademds de todo lo anterior, disfrutarédn de un descuento del 15% en todos los
programas ofertados desde la escuela.

El espacio alumni de la Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de
Camara Granada serd un espacio emergente para la implosién del talento,
la aceleracion competencial y la dinamizacién de redes de colaboracién y
contactos entre alumnos de ediae y profesionales de reconocido prestigio.
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Nos encantaria escucharte,
¢, hablamos?

La Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Camara Granada te ofre-
ce el Servicio de Mentorizacién y Planificaciéon de tu Carrera Profesional. Nos
importa que tus decisiones se alienen con tus inquietudes vitales y tu vocacion
profesional buscado siempre la mejora de tu formacién competencial y tu bien-
estar vital.

Nos encantaria que nos regalaras una hora de tu tiempo para ayudarte a elegir
de la mejor forma posible, ya sea con nuestros programas o con alternativas
que ofrecen otras entidades.

Podemos concertar una entrevista en nuestras instalaciones o por videoconfe-
rencia.

En ediae nos importas TU y hos encantaria escucharte, shablamos?

Servicio de Mentorizacion y Planificacion de tu Carrera Profesional, mas infor-
macion del programa y matricula:

Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Camara Granada

Beatriz Maldonado Martinez
Teléfonos:

+ 34 958 536 152. Extensiéon: 1302
Web: https://www.ediae.es
E-mail: informacion@ediae.es
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Vive Granada

Realizar un programa en la Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de
Camara Granada no solamente significa acceder a un modelo disruptivo
para la aceleraciéon de tu aprendizaje, tu mejora competencial y la creacion
de alianzas profesionales que te ayudardn en tu crecimiento laboral y vital y
que aspira a la excelencia, sino que, ademds, te permitird vivir una experien-
cia Unica e irrepetible; sumergirte en una de las ciudades mas fascinantes
del mundo; Granada.

Granada se consolida como un enclave Unico en el mundo que es imdn que
atrae hacia si a personas, talento, oportunidades y proyectos.

Granada ofrece un inimaginable crisol de experiencias, casi infinito, que
hace que se extienda como un espacio eterno, mégico y abierto al mundo.

Granada es lugar de encuentro cultural y emocional entre Europa y Africa,
entre Iberoamérica y Asia, segura de la tradicion, innovacién, modernidad
y universalidad de su propuesta que descansa entre un entorno Unico y un
patrimonio histérico, monumental, cultural y natural incomparable.

Granada es culturag, historig, tradicién, futuro, innovacién, conocimiento, em-
presa, universidad, mar, nieve, deporte, gastronomia, poesia, musica, diver-
sién, integracion, diversidad, igualdad, intergeneracional, noche y dia.

Todo eso y mucho mdés, hacen que la Escuela de Direccién y Altos Estudios
(ediae) de Camara Granada aspire a ser puerto de conocimiento en el que
alumnos y profesionales de todo el mundo arriben en busca de una expe-
riencia formativa y vivencial irrepetible.

Granada emociona hasta deshacer y fundir todos los sentidos, por eso Gra-
nada solo tiene salida hacia las estrellas.

Con ediae vive como nunca antes la Experiencia Granada.
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Ultimos detalles
antes de tomar tu decision

Carga académica: 125 horas
Plazas: Limitadas. Solo se ofertan 20 plazas presenciales

Lugar de realizacion:
Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae). Cadmara Granada

Modalidad: El Experto presenta una metodologia de imparticiéon
de 15 sesiones de cuales 5 clases son sesiones presenciales y
10 clases videoconferencia en directo-streaming. Cada médulo
comienza con una clase presencial y es seguida por dos sesio-
nes con el mismo horario en streaming. Las sesiones presen-
ciales también se retransmitirdn en directo con lo que podrds
cursarlas desde tu empresa o tu casa, siguiendo las clases en
directo a través de nuestra plataforma o en nuestras instala-
ciones, tu eliges

Fecha de matriculacion:
Desde enero de 2024 hasta noviembre de 2024

Fecha de realizacion:
Desde el 20 de noviembre de 2024 hasta el 12 de marzo de 2025
Miércoles de 16:00 a 21:00 horas

Precio: 1.860€

- Pago reserva de plaza: 399€

- Pago del resto del importe de matricula: Posibilidad de
fraccionamiento de pago

Descuentos aplicables:

Precio exclusivo por formalizar la matricula antes del 30 de septiembre de 2024*:
1.581€ (15% de descuento)

Precio para desempleados*: 1.581€ (15% de descuento)

Precio para alumnis: 1.581€ (15% de descuento)

Precios especiales para los miembros del Club Cdmara Granada*: Consulta los
descuentos exclusivos que hemos preparado para los miembros del Club Cadma-
ra Granada

*Los descuentos no son acumulables entre si

Bonificacion a través de los créditos FUNDAE:

Si bonificas el programa del Experto en Comercio Internacional través de los cré-
ditos que te proporciona FUNDAE podrds llegar a bonificar hasta 975€, con lo
coste real del programa podria llegar a ser 606€

Procedimiento de admision:

La admision en el Experto en Comercio Internacional estd supeditada a la supe-
racién de una entrevista con el candidato/a y una valoracién de su perfil com-
petencial

Linea de financiacién:

En ediae, te planteamos un sistema de pago fraccionado de la matricula que te
ayudard a poder acceder al programa de una forma mds comoda y adaptada
a tus necesidades. AUn asi, existe una linea de crédito ofertada en colaboraciéon
con entidades financieras colaboradoras de Cdmara Granada que te permitird
pagar tu programa en unas condiciones de financiacién muy exclusivas
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Para mas informacion:

Escuela de Direccién y Altos Estudios (ediae) de Camara Granada

Direccion: C. Luis Amador, 26, 18014 Granada

Responsable Académico: Eugenia Vargas Alcaide
Teléfonos: + 34 958 536 152. Extension: 1301

E-mail: informacion@ediae.es
evargas@camaragranada.org

Web: https://www.edice.es

Siguenos en redes sociales:
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Edicion IV

Experto en
Comercio Internacional




